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La Camara de Comercio de Cuicuta le manifestd al Presidente Juan
Manuel Santos su preocupacioén por la actual crisis de Norte de Santander
que se ha visto impactado por la politica, econémica y social que vive
Venezuela, y le solicité una audiencia para evaluar la realidad actual y
definir estrategias que permitan afrontar la dificil situacion econdmica del
departamento, que tiene el tercer desempleo mas alto del pais con unaalta
informalidad, y con un PIB per capita de los mas bajos a nivel nacional.

Se le inform¢ al Presidente de la Republica que a raiz de las medidas

Empresarios nortesantandereanos
conquistan mercados internacionales

organizada por Proexport y realizada en Bogota
durante los dias 19y 20 de febrero.
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Cada vez se cierran mds
locales en el centro de Cucuta

tomadas por el Gobierno de Venezuela, se realizé un recorte de las remesas
que le significaban a Norte de Santander 200 millones de dodlares al afio,
afectando a un considerado nimero de personasy familias.

Igualmente se le dijo al jefe de estado que actualmente la Cdmara de
Comercio de Cucuta ha venido construyendo con los gremios econémicos
de la regidn una serie de propuestas para superar ésta crisis y se requiere
articularlas con las del gobierno nacional y con la visién que tiene sobre ésta
zona de frontera.

Se realiza seguimiento
de compromisos del gobierno
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Macrorrueda Internacional

35 empresarios de Norte de Santander que
fueron apoyados por la Cdmara de Comercio de
Clcuta y Proexport, realizaron un positivo
balance sobre su participacion en la
Macrorrueda de Negocios Internacional,

Los empresarios destacaron la excelente
aceptacion que los productos nortesantan-
dereanos tuvieron entre los 1.200 compradores
de 58 paises, de los cuales se lograron
importantes contactos y negocios que
fortaleceran el desarrollo empresarial de la
region en el comerciointernacional.
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Empresarios nortesantandereanos
conquistan mercados internacionales

Entre las empresas apoyadas por la entidad y Proexport Colombia que
participaron en la Macrorrueda Internacional, realizada en Bogotd el 19 y 20 de
Febrero, se encuentran 12 de confecciones, 9 de arcillas, 7 de calzado vy
manufacturas en cuero, 2 de uniformes, 2 de agroindustrias, 1 de madera, 1 de
serviciosy unade elementos de aseo

Alfonso Sanguino, representante legal de la empresa Ufias Cristal manifesté como
muy positiva su participacion en este evento en el cual logré importantes
contactos a los cuales se les debe hacer un seguimiento, pues seguin lo expreso “los
negocios no se hacen de un dia para otro”. Igualmente recomendd que se debe
motivar en los colegios de la ciudad el tema del emprendimiento para lograr una
mayor preparacién para el empresario del futuro. Destacé la ayuda de laCamaray
de Proexportenla participacion de los empresarios en esta macrorrueda.

Para la empresaria Leonor Pérez de Vestidos Type, la macrorrueda empalma a los
diferentes clientes con las necesidades de cada empresa. “Los clientes fueron bajo
el perfil que necesitaba”, afirmd. Bibiana Duplat de Lenceria Reve Lingerie fue una
de las empresarias beneficiadas del programa “Mujeres Emprendedoras
Colombianas por la Competitividad” (Mujeres ECCO) en el que participd hace dos
afios, y considerd que esta macrorueda fue muy productiva logrando buenos
contactos, y ademds una gran oportunidad para que los compradores
internacionales también conozcan y realicen negocios con las empresas
pequeias.

El Presidente Ejecutivo de la Cdmara de Comercio de Cucuta, José Miguel Gonzalez
Campo, destaco el desarrollo de las empresas participantes que se han venido
preparando en temas de competitividad e innovacién para lograr conquistar los
mercados internacionales, participando en los programas que actualmente
desarrolla la entidad y Proexport. Recalcé ademas que la Cdmara de Comercio de
Culcuta esta actualmente preparada para atender las necesidades de las empresas
delaregionyapoyarlas para que sean cada vez mas productivas y competitivas.

Capitulo Regional

Empresarios por la Educacion
de Cucuta y Norte de Santander

E| 6 de febrero en la Camara de Comercio de Clcuta, se realizé
el lanzamiento del capitulo regional de la “Fundacién Empresarios
por la Educacion” de Cucuta y Norte de Santander”, el cual liderara
esfuerzos para contribuir a que los nifios y jovenes de Norte de
Santander tengan una educacion de calidad que les posibilite
hacer lo que valoren, en ambientes colaborativos de aprendizaje,
que aporten a la construccion de una sociedad ética, justa,

equitativa y democra-

tica.
Empresarios por la Educacién

Actualmente la Funda-
cién se encuentra
trabajando en Antio-
quia, Atlantico, Bogotd,
Bolivar, Caldas, Cauca,
Cundinamarca, Quin-
dio, Risaralda, Santan-
der y Valle del Cauca.
Esto, gracias a la alianza

con las secretarias de lnverSién
educacién y a la volun- .
tad de empresarios en Soqal Segura

cada region, dispuestos
asumar en educacion.

Se espera, mas adelan-
te, llevar iniciativas que
han dado resultado en
otras regiones, rela-
cionadas con la
formacién de docentes
y directivos docentes,
mejoramiento de los
ambientes de apren-
dizaje y fortalecimiento
de las competencias en
lenguas extranjeras.

Segln José Miguel
Gonzalez, presidente de
la Camara de Comercio
de Cudcuta, “Para la
Camara de Comercio y para nuestros empresarios es muy
importante la alianza que hemos realizado con la Fundacion, ya
que nos permite unirnos a un esfuerzo, que empezo hace algunos
afios, de coordinacion y apoyo conjunto del sector privado con el
sector publico y donde se han generado programas de muy alto
impacto para aumentar la calidad en la educacion de nuestros
nifios y jovenes. Este esfuerzo que hemos emprendido los
empresarios del Departamento se ha dado por el convencimiento
que tenemos del efecto transformador que tiene la educacién en
una sociedad y esta es una gran apuesta que queremos seguir
haciendo.

El Capitulo estara gerenciado por Claritza Ferrer Pabdn,
profesional en Negocios Internacionalesy especialista en Gerencia
Estratégica de la Universidad de la Sabana. Estara alojado en la
Camara de Comercio de Clcuta y contara con un comité ejecutivo
conformado por las directivas de organizaciones de la region,
como Cerdmica Italia, Grupo Nova, diario La Opinidén, Mussi
Zapatos, Seguros Bolivar, Suramericana, Colegio Gimnasio Los
Almendros, Inmobiliaria Arcos y Ceramica Andina.
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Avances del Programa
Rutas Competitivas

Con la participacién de los representantes de las Camaras de Comercio del grupo 1 del
programa Rutas Competitivas, se realizé el 30 de enero en Cucuta un taller sobre los procesos
de implementacién de los planes de accion de éste importante programa de desarrollo
empresarial, el cual tuvo como objetivo compartir y evaluar las experiencias y definir
estrategiasylineas de accidn para el presente afio.

Este programa de Rutas Competitivas se viene desarrollando con el apoyo de iNNpulsa desde
hace 2 afios en 18 departamentos del pais, y tiene por objetivo construir las diferentes
capacidades locales para el analisis y el fortalecimiento de dos clusters en cada uno de los
departamentos involucrados en el proyecto mediante la transferencia y aplicacién de
herramientasy metodologias probadas.

El equipo 1 de Rutas Competitivas incluye los departamentos de Norte de Santander,
Atlantico, Santander, Bolivar, Magdalenay Cesar, y es desarrollado en cada uno de ellos por las
camaras de comercio de las ciudades capitales bajo la coordinacidn de la Cdmara de Comercio
de Barranquilla. La Cdmara de Comercio de Clcuta viene desarrollando desde el afio 2012, la
ruta competitiva de Construcciény Arcillay en el 2013, seinicid la de Turismo en Salud.

El Presidente Ejecutivo de la Cdmara de Comercio de Cucuta, José Miguel Gonzélez, destacd
en este encuentro el gran impacto que va a tener en Norte de Santander esta estrategia de
competitividad e innovacion en la que ya se estan generando resultados en virtud a que se
tiene un equipo muy fuerte que ha ganado mucha reputacién en la region.

El equipo encargado en el desarrollo de este programa en la Camara de Comercio de Cucuta
estd a cargo de la Gerencia de Competitividad, y cuenta con consultores que son los
responsables en el desarrollo de la estrategia, la cual incluye la validacién y seleccién del
cluster a trabajar; la identificacién y segmentacién estratégica; el analisis de la industria y la
cadena de valor; el plan de accion y las lineas a ser desarrolladas durante la fase de
implementacién; el modelo de gestidn e indicacidny las diferentes lecciones y aprendizaje del
proceso.

Algunos logros de la primera ruta

- Através de iNNpulsay la gerencia del proyecto se consiguieron recursos por
668 millones de pesos para laimplementacion de acciones.

- Seinfluencid la construccion de una iglesia, el centro de convenciones y una
clinica bajo estrategia.

- El desarrollo de 15 planes de innovacion a empresas del clister en
cooperacion con Colciencias, Cdmara de Comercio de Bucaramangay Cucuta,
la cual contd con el apoyo metodoldgico de Corporacién Enlace.

- Desarrollo de dos ciclos de conferencias en soluciones constructivas.

La segunda Ruta de Turismo en Salud se inicié en julio de 2013, y estd en la tercera fase
de lanzamiento de acciones que como su nombre lo indica, incluye la formulacién de
las lineas de accidn que facilitaran el logro de la estrategia, que sera presentada en el
mes de marzo de 2014, a todos los actores. Desde ahora se esperan cambios en los
esquemas tradicionalesy resultados similares alos de construcciony arcilla.

Editorial

Importantes compromisos
para el desarrollo
de infraestructura

Desde su fundacién, la Camara de
Comercio de Cucuta ha venido solicitando
al Gobierno Nacional un desarrollo a la
infraestructura vial de Norte de Santander
argumentando las dificultades que
historicamente ha tenido la region para
conectarse con el interior del pais y los
puertos del Caribe.

Después de las diferentes reuniones con el
Presidente Juan Manuel Santos y el
Ministerio de Transporte en el afio 2013, en
las cuales se solicitaron importantes
inversiones regionales, el pasado 14 de
enero se realizé un seguimiento a éstos
compromisos ante el Presidente, y se
lograronimportantes anuncios como son la
inversion entre 2013 y 2015 de S1.4
billones de pesos, y a partir de 2015 $2.6
billones de pesos, que se invertirdn en las
vias El Zulia — Ocafia — Gamarra; y en la de
Cucuta—Pamplona—Bucaramanga.

También se logré el compromiso de la
construccion del Acueducto Metropolitano
de Cdcuta con una inversion total de
$328.000 millones de pesos, y otros que
fueron aprobados cuya informacion
detallada la presentamos en la presente
edicion de El Empresario.

Destacamos éstos logros que son
compromisos importantes del Gobierno
Nacional que se obtuvieron con la decidida
intervencion y seguimiento de la Cdmara
de Comercio de Cucuta, la Comision
Regional de Competitividad y el
acompafiamiento de otros gremios como
también del gobierno departamental,
entre otros.
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Seguimiento de compromisos
del gobierno nacional

Durante la visita del presidente Juan Manuel Santos
a Cucuta el pasado 14 de enero, se realizé en la casa
del General Santander en Villa del Rosario, una reunién
con la Cdmara de Comercio de Cucuta, la Comision
Regional de Competitividad, los gremios y autoridades
de la region, en la cual se realizé un seguimiento a los
compromisos que adquirid el Gobierno Nacional con
la region en el afio 2013.

Sobre esta reunion, como se ha hecho con las anteriores con el jefe de estado, la
Camara de Comercio de Cucuta y la Comisidn Regional de Competitividad han
realizado un riguroso seguimiento a estos compromisos que han sido el
resultado de las gestiones conjuntasy de los demas gremios regionales.

La informacidn sobre este seguimiento de compromisos y plan de choque para
eldesarrollo regional, es el siguiente:

1. Compromiso: ZonaFranca
Inversidn Infraestructura $8.500 millones
Elaboracién del Plan Maestro $250 millones

Desde hace aproximadamente un afio cuando los terrenos pasaron del
Ministerio de Comercio, Industria y Turismo a Cisa S.A. para sacar a venta este
bien inmueble, no se ha definido el mecanismo mediante el cual se establece la
administraciondn de este Parque Industrial.

Se presenta otro problema que imposibilita al Usuario Operador de la Zona
Franca realizar la labor de comercializacién e instalaciénn de nuevas empresas
porque al no tener la administracién no es posible arrendar bodegas, oficinas o
patios para usuarios actualesy potenciales.

Avance: Esta pendiente la elaboracion del Plan Maestro el cual se realizara
mediante convenio con la Camara de Comercio de Clicuta, y que Cisa
entregue los terrenos al usuario operador en comodato o la figura que se
considere para la administracion, cuya fecha limite es el 31 de enero de 2014.

2. Compromiso: Desarrollo de Infraestructura
Inversion:
2010-2012 $422 mil millones
2013-2015 $1,4billones
Apartirde 2015 $2,6 billones

La mayor desventaja competitiva de Norte de Santander es la deficiente y débil
infraestructura vial que nos comunica con el interior del pais y los puertos
colombianos. Después de la Ola Invernal del 2010/2011 las vias del
departamento quedaron en un estado de deterioro mayusculo y éstas no se
hanlogrado recuperar.

Ademas de la infraestructura ser uno de los cuellos de botella para nuestros
empresarios, realizar inversiones importantes en esta materia seria la mejor
politica contraciclica para bajar el alto desempleo de Clcuta y su Area
Metropolitana.

9 Proyectos Area Metropolitana: 60 mil millones paralos 3 puentes.
?  ElZulia-Ocafia—Gamarra:

A. Ocafia - Gamarra: Conexién Ruta del Sol Tramo 2. Valor Inversién 1.2 billones
de pesos. Fecha de entrega: 25 de enero de 2014

B. El Zulia - Ocafia: 580 mil millones de pesos aprox. Fecha de apertura de
licitacion Mayo 2014

C. 3 puentes: Ya hicimos la curvay la vijagula. Falta la nevera 17 mil millones de
pesos que tiene el Fondo de Adaptacion. Falta un nuevo viaductos que es el
PR98 (Notiene estudios). Falta PR 4.

D. 87.500 millones de pesos mejoramiento y repavimentacion.

?  Cucuta-Pamplona—-Bucaramanga:

A. 35.000 mil millones ya ejecutados. En ejecucion 48.500 millones en 14
puntos criticos. Faltan 100 mil millones para 27 puntos criticos adicionales.

B. Segunda Calzada: Ya esta disefiada hasta Pamplona. Doble calzada
Pamplona - Cuesta Boba 1.48 billones y mejoramiento Cuesta Boba -
Pamplona. Fecha de adjudicacion Enero 2015

C. Estaen ejecucion de Bucarmanga hacia Pamplona 18 km. en construccion.
12 km construido desde Clcuta

D. Elldeoctubrede2013contrataron estructuracion esavia.

?  Central del Norte: Pamplona - Presidente:
150 mil millones de pesos de los 3 km. Faltantes. Del lado de Santander esta
andando.
Cucuta - Puerto Santander: 100 mil millones de pesos. Fecha de adjudicacién
Enero 2015
Puente angosto se disefio pero no se ha ejecutado.

?  Astilleros - Tibu - El Tarra - Convencion - La Mata:
Inversion estimada: 1 billén. Fecha de apertura de licitacion: Mayo 2014. La
estructuracion esta a cargo del Fondo de Adaptacion.
39.750 millones de pesos en fiducia mas rendimientos financieros, ¢ por qué no
seejecuta?
Faltala estructuracién integral y pasar a la Red Nacional de Carreteras

3. Compromiso: Construccion Acueducto Metropolitano
(Cucuta, Villa del Rosario, Los Patios)
Total inversion : $328.000 millones
Ecopetrol: $188.000 millones
Gobierno Nacional: $100.000 millones
Gobernacion $40.000 millones
Avance: 100% compromisos de inversion

La construccion del Acueducto Metropolitano garantizara el suministro de agua
para Cucuta, Villa del Rosario y Los Patios 24 horas al dia y con un horizonte de
tiempo de 40 afios. Este proyecto impactara a mas de 1 millén de habitantes.

Se aprobd la alternativa para el disefio definitivo del Acueducto Metropolitano,
el proyecto contempla la captacidn sobre el rio Zulia de un caudal de 1,95
metros cubicos por segundo; a un kilometro aproximado de aguas arriba de la
central de produccién de energia Termotasajero. Desde alli se bombeara el
caudal captado hasta la planta de tratamiento de El Pértico, garantizando de 4
metros cubicos de agua potable por segundo.

Avance: Se aprobé el documento CONPES 3798 del 14 de enero de 2014, que
garantiza los recursos del Gobierno Nacional. Las obras estan previstas
iniciarlas en junio de 2014. Los estudios de Ecopetrol estan en fase 3.

4. Gasolina.
Sevaaentregar el estudio de demanda real de Cucuta
y eldepartamento en el cual se va a priorizar a Norte. Santander.
Fecha limite: Junio del 2014

5. Viviendasde Interés prioritario

Se adjudicaron para Clcutay Area Metropolitana 1750 viviendas.

Hay mas de 5.000 ofertadas.

La propuesta es que 9.000 millones de pesos de la Alcaldia de Cucuta se utilicen
para subsidiar la cuotainicial (2 millones de pesos por familia)

6. ZonaFrancaAgorindustrial de la Palma.
Aprobada por el Ministerio.
Aesperade aprobacion por parte de DIAN
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Programa

Gestion de la Innovacion
_ se desarrolla en la region

Y : 5
2 i /|'\\V/‘:|\ v ¢Por qué conformarse con ser

, ~ PO e  Vinculacién oferta y demanda de innovacion
bueno, cudndo se suena con ser mejor: e Sistema de Gestidn de la innovacion
- Principio de Innovacion - e Creacién y puesta en marcha de la unidad de atencién a

las empresas con innovaciones incrementales.

Los resultados que se esperan con este programa son los

La Cémara de Comercio de Clicuta mediante alianza con las siguientes: ) y
camaras de comercio de Bucaramanga y Sogamoso, Colciencias y - 20empresas con planes de innovacion y cartera de proyectos
Fundescat-Ecopetrol viene desarrollando en la regién el programa - 20 proyectos formulados para ser presentados a fuentes de
“Gestion de la Innovacién” el cual busca el fortalecimiento financiacion y ) y
empresarial a través de la generacion de capacidades bésicas en la - 15 consultores formados en gestion de la innovacion
cultura de innovacion y la estructuracién e implementacion de - 6 Grupos de investigacion de Universidades con plan de oferta
estrategias de innovacién empresarial incentivando soluciones tecnoldgica
innovadoras, que permitan el crecimiento competitivo de Cucuta y

Norte de Santander. Las empresas seleccionadas hacen parte de los diferentes clisters

regionales con los que ha venido trabajando la Cdmara de Comercio
de Cucuta en formacién y capacitacion de sectores de turismo,
salud, minero-energéticoy arcilla, entre otros.

CONCILIAR

ES: {NEGOCIAR
{iTRANSAR
1DIALOGAR
{RESPALDO
{CALIDAD
{EXPERIENCIA

4 Arrendamientos, cdnones, servicios pul
entrega de inmuebles

“ Tierras, propiedades, divi

4 Accidentes de trdnsito, dan

# Unién marital de hecho (entre parejas del mismo sexo)
k Separacion de bienes

# Cuota alimentaria

k Custodia de menores y régimen de visitas

A través de este programa las empresas seleccionadas
accederian a:

Realizacion de diagndsticos iniciales y de seguimiento.
Formulacién de planes de innovacion

Definicidn de portafolios de proyectos de [+D+|
Formulacién de proyectos Acompafiamiento en la
formulacién de un proyecto para presentar a una fuente
de financiacion de programas de innovacion.

Gestion de financiamiento de proyectos
Implementacién de Innovaciones incrementales
Sistemas de gestidn de la Innovacion

Disefio de la estrategia virtual incluidos contenidos
digitales e implementacion.

Las estrategias de innovacién que se desarrollaran en el

programa son: o ) MAYORES INFORMES:
e  Esquemas organizacionales formales para el impulso de
la innovacién CENTRO DE ARBITRAJE Y CONCILIACION
e Construccion de redes regionales de apoyo a la . .
innovacién Avenida 0 No. 10-66 Piso 2

Tel. 5829527 Ext. 810y 811 Cel. 300 697 0004
e.mail: conciliacion@cccucuta.org.co
CUTA www.cccucuta.org.co

DE COMERCIO DE




89

Estudio de la oferta y caracterizacion
de la demanda de construccion de uso
no habitacional en la ciudad de Cucuta

El 18 de Febrero en la CAmara de Comercio de Cucuta, se realizd la
presentacion y el lanzamiento del “Estudio de la oferta y
caracterizacion de la demanda de construccién de uso no
habitacional (residencial) en la ciudad de Cucuta”.

Este estudio, que fue financiado y desarrollado por la Cdmara de
Comercio de Cucuta y Camacol Cucuta y Nororiente, tiene por
objeto general conocer la situacién actual de la oferta y la
caracterizacion de la demanda, de la construccion de uso no
habitacional en la ciudad de Cucuta. Los objetivos especificos fueron
los siguientes:

- Identificary analizar la dindmica econémica regional que sirva de
base para referenciarla y entender el desarrollo de la ofertay la
demanda actual de la construccién de uso no habitacional en la
ciudad de Cucuta.

- Definir y cuantificar la oferta de construcciones de uso no
habitacional en la ciudad de Cucuta

- Caracterizar la
demanda potencial de
construcciones de uso
no habitacional en la
ciudad de Cucuta.

- Identificar los
determinantes que
influyen al momento de
decidir la compra o el
arrendamiento de
bienes inmuebles de
uso no habitacional.

- Comprender bajo la éptica del empresario de los diferentes
sectores econdmicos, la calificacion de la situacidon
socioecondmica y el desarrollo de la construccidon de uso no
habitacional de la ciudad de Cucuta.

- Determinar la manera como el empresario de los distintos
sectores econdmicos define el nivel de autoridad y

Entre las conclusiones del estudio se destaca que definida la oferta
y la demanda de construccién de uso no habitacional en la ciudad
de Cucuta para el afio 2013, es importante interpretar la relacién
que se genera entre estos dos conceptos y la referenciacidon que
puede presentarse en cuanto a la evaluacion del desarrollo de la
construcciéon de uso no habitacional definida en saturada,
estancada o necesidades insatisfechas.

Partiendo de las premisas anteriores la oferta en el periodo 2012-
2013, se define en 184.543 M2 aproximadamente mientras que la
demanda para el periodo 2013, llega a 95.952 M2, es decir la
demanda alcanza un 52% de la oferta realizada, lo cual arroja una
interpretacién de “SATURACION” de la oferta, estando esta en
88.591 M2 por encima de lademanda.

En el analisis de la oferta se tuvo en cuenta el periodo 2012-2013,
obedeciendo este criterio a que los bienes aprobados en licencias
y construidos posteriormente llevaron entre tres y doce meses su
desarrollo e inicio de la comercializacion respectiva; la demanda
fue calculada y tenida en
cuenta con base a lo corrido
delafio 2013.

Continuando con el andlisis
de la oferta y demanda
obtenida de construcciones
de uso no habitacional en la
ciudad de Cdcuta durante el
afio especifico 2013, se
encuentra que la oferta es
menor en un 33.5% que la
demanda; es decir, se
presenta una diferencia de
32.114 M2 entre lo ofertado
y lo demandado,
manifestandose asi dos
La primera “ESTANCAMIENTO DE LA

situaciones potenciales.
OFERTA”, producto de la disminucion de compra de bienes de uso
no habitacional y la segunda la presencia de “NECESIDADES
INSATISFECHAS DE LA DEMANDA”, por no encontrar el sistema
empresarial de la ciudad las construcciones de uso no habitacional
requeridas para cubrir las instalaciones necesarias de sus

responsabilidad, al decidir adquirir o arrendar bienes inmuebles empresas.
de uso no habitacional
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Viceministra de Turismo
invito definir vocacion
turistica de los municipios

El 7 de febrero se realizé en la Camara de Comercio de
Cucuta unaJornada de Trabajo con la Viceministra de Turismo,
Sandra Howard Taylor, del Ministerio de Comercio Industria'y
Turismo, en la cual participaron la Cdmara de Comercio, los
gremios de la ciudad, representantes del Gobernador de
Norte de Santander y Alcalde de Cucuta, empresarios y
alcaldes de diferentes municipios de Norte de Santander.

Esta reunidn tuvo como objetivo conocer el estado de avance
de los principales proyectos turisticos que se desarrollan en
los municipios, y ademas conocer las iniciativas regionales
que requieren apoyo del gobierno nacional.

En el encuentro después de conocer las solicitudes de los
diferentes municipios, la Viceministra fue enfatica en afirmar
laimportancia que se tiene que cada municipio identifique su
apuesta turistica, pues en donde existe un producto
identificado y con potencial, el Ministerio de Industria y
Turismotiene laresponsabilidad de apoyar su desarrollo.

“Sino tenemos claro cual va a ser la apuesta principal de
cada municipio, se dispersan los esfuerzos humanos y
economicos. Los invito a definir su vocacion turisticay en
torno a ella se pueden disefiar y ofrecer otros servicios
complementarios”, puntualizé la Viceministra.

Se presentaron ademads proyectos como el del Malecén de
Cucuta y otros en los municipios de la Playa de Belén,
Pamplona, Salazar, El Zulia, etc.

La jornada concluyé con la realizacién de talleres de
formalizacion de proyectos del Fontur, de formacién turistica
y dela oferta del Viceministerio de Desarrollo Econdmico.

REGIONEMPRESARIA
CUCUTA emprende

Programa Nacional de Emprendimiento
“Regién Empresaria”

CUCUTA (- 'mprende

La Camara de Comercio de Cucuta lo Invita
a que se vincule a este programa que tiene
como objetivo impulsar el
emprendimiento, formalizacion y
desarrollo empresarial en la region
mediante la promocion de la cultura
emprendedora, el apoyo a la creacién
de empresas y el acompafiamiento al
crecimiento de las empresas

BENEFICIARIOS DEL PROGRAMA:
© Personas interesadas en conocer el Programa y en
entender mejor qué es emprender y hacer empresa.
©» Emprendedores que desean crear empresa.
o Empresarios con negocios informales.
o Empresarios con empresas en edad temprana.

DE COMERCIO DE o Inversionistas o personas con recursos.

CUCUTA

Reuniones Informativas

Todos los Miércoles
/iiGratuito!!!

isterio de Comercio,
stria y Turismo

foaar: Salén de Conferencias - 42 Piso Torre B.
992 E4if. Camara de Comercio de Ciicuta

Hora: 8:00a.m a10:00 am.

Calle 10 No. 4-38 Piso 5 Torre B. Edif. Camara de Comercio de Clicuta
Tel. 5829527 Ext. 311 / 314 / 310 Celular 310 8717202
Correo electroni a_rop org.co / b_keli 0rg.co

Participamos en proyecto del reasentamiento
del casco urbano de GRAMALOTE

El Fondo Adaptacién celebré con la Cdmara de Comercio de Cucuta, un
contrato que se firmd en el mes de Agosto de 2013, basicamente para
revisar, ajustar y/o modificar el Esquema de Ordenamiento Territorial (EOT)
y realizar el planeamiento urbano para el reasentamiento de la cabecera
municipal de Gramalote.

Este compromiso con la region, incluye la participacion de la comunidad y
de las autoridades locales en la discusion del planteamiento del EOT, la
socializacion de los disefios arquitectdonicos definitivos, y el hecho de
tener en cuenta la opinién de los gramaloteros para que en los planos
finales quede plasmada la regidon que quieren refundar y dejar para el
futuro de sus familiasy de sus hijos.

En éste proceso de aliviar la angustia que generd para los habitantes de
Gramalote, el fendmeno de la ola invernal de diciembre de 2010, han
venido participando reconocidos profesionales de Norte de Santander, los
cuales han aportado sus conocimientos para el disefio detallado de la

infraestructura: vias, redes eléctricas, redes hidraulicas y sanitarias,
manejo de residuos soélidos, etc., para que El Fondo Adaptacion en el
segundo semestre de 2014, inicie el proceso de contratacidon para la
construccién del urbanismoy de las casi 1100 casa que componen el nuevo
Municipio de Gramalote.

El Presidente Juan Manuel Santos, en su visita a la regién el pasado 14 de
Enero destaco la labor interinstitucional que se ha venido desarrollando
para la ejecucién de éste proyecto, manifestando lo siguiente: “Esto lo
vamos a hacery lo vamos hacer bien, porque esa es la forma como estamos
gobernando”, afirmé.

Durante su intervencion el jefe de estado sefialé que se realizard una
inversion adicional para vias terciarias y proyectos productivos para el
sector agropecuario que beneficiardn a todos los habitantes del nuevo
Gramalote.
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Ingresos de Remesas
Norte de Santander
INGRESOS DE REMESAS POR DEPARTAMENTOS

Ingresos de Remesas por departamentos Distribucidon del ingreso de Remesas por departamentos
Cifras en Millones de doélares Enero - Diciembre 2013
Var.
DEPARTAMENTO 2010 2011 2012 2013 | 012/2013)
VALLE DEL CAUCA 1.134,8 1.130,3 1.111,7 1.120,5 0,8% M
CUNDINAMARCA 563,0 569,8 527,5 584,8 10,9%
ANTIOQUIA 554,4 615,1 602,9 620,0 28%
RISARALDA 509,7 464,3 4152 392,5 55% ¥
ATLANTICO 176,8 165,3 182,2 199,0 9,2% o
NORTE DE SANTANDER 169,1 158,0 189,3 240,7 27,2% T
M NORTE DE SANTANDER
QUINDIO 155,5 162,8 155,5 148,9 43% ¥ o
M QUINDIO
OTROS 733,0 798,4 7853 764,4 27% ¥ -
M OTROS
Total general 3.996,4 4.064,1 3.969,7 4.070,8 2,5%
Origen de los Ingresos de Remesas por Departamento
Enero - Diciembre 2013
Cifras en Millones de délares
DEPARTAMENTO ESPANA CHILE VENEZUELA |REINO UNI| ESTAD.UNID | OTROS
VALLE DEL CAUCA 3246 70,4 66,3 48,6 393,0 217,6
ANTIOQUIA 177,6 75 75 15,9 401,7 9,7
CUNDINAMARCA 82,0 8,0 13,6 18,7 269,4 193,1
RISARALDA 100,6 37 05 9,7 81,8 196,2
NORTE DE SANTANDER 15,0 0,6 199,8 1,0 20,0 43
ATLANTICO 18,1 2,0 84,4 1,3 79,0 14,2
OTROS 2181 17,5 123,3 30,8 2825 240,8
TOTAL 936,0 109,7 < 495,4> 126,1 1.527,4 875,8
Ingresos de Remesas desde Venezuela por Departamentos Ingresos de Remesas desde Estados Unidos
Enero - Diciembre 2013 Enero - Diciembre 2013
Cifras en miles de ddlares Cifras en miles de ddlares

® NORTE DE SANTANDER HANTIOQUIA

W VALLE DEL CAUCA
W ATLANTICO

i CUNDINAMARCA 5
M VALLE DEL CAUCA 26,3%

ERISARALDA
 CUNDINAMARCA

M ATLANTICO
MANTIOQUIA

W QUINDIO
W QUINDIO i NORTE DE SANTANDER
W RISARALDA uOTROS

uOTROS

Fuente: Ingresos remesas de trabajadores. Sector externo. Banco de la Republica de Colombia.

* USD 4.070,8 millones recibid el pais por concepto de remesas o giros seguin registros del Banco de la Republica en el 2013, aumentando el ingreso en un 2.5% con
respectoal 2012.

Norte de Santander tomé el 6% del total nacional, esto es USD 240.7 millones, siendo el quinto departamento en recibir giros del exterior.

* Venezuela envio a Colombia USD 495.4 millones, de esta cifra el 40.3% se gira a Norte de Santander, esto es USD 199.8 millones. Venezuela representa el 83% de
lasremesas que llegan al departamento.

Debido a la limitacidn de divisas en Venezuela, se han tomado medidas para el control de salida de la divisa Americana. Inicialmente, se ajustaron los requisitos en
relacion a certificacion y cartas de residencia, en el mes de febrero de 2014, el gobierno Venezolano suspende el envio de remesas a Colombia mientras se
reglamenta el modelo de pagos a Colombia.

Camara de Comercio de Cucuta. Presidente Ejecutivo: José Miguel Gonzdlez
Observatorio e Infomediacién. Gerente Carlos Gamboa Sus. Asistencia Economista César E. Mufioz Rincon ~ www.datacucuta.com



